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Wir suche

Mischgetranke und Marmelade, Mayonnaise und Senf, Salatsaucen und Marinaden, Impfstoffe und Hustenséfte, Farben und
Lacke, Gummi und Silikon, Klebstoffe und Desinfektionsmittel, Ole und Schmierstoffe und vieles mehr muss in der Herstellung
gerthrt werden — VISCO JET® findet mit seinen innovativen Losungen das richtige Ruhrsystem fur jede Anwendung. Wir sind
ein mittelstandisches Familienunternehmen, das sich auf die Entwicklung, Herstellung und den Vertrieb von Rihrsystemen
spezialisiert hat. Vom handlichen Laborgerét bis hin zu GroBbehéltern I16sen unsere patentierten Systeme selbst die schwie-
rigsten Ruhraufgaben. Unsere weltweiten Kunden vertrauen seit Jahrzehnten auf das Know-how und die Problemlésungskom-
petenz von VISCO JET®. Unser dynamisches Team von 35 Mitarbeitern bedient weltweit mit rund 40 Vertriebspartnern Kunden

auf fast allen Kontinenten.

Wen suchen wir?

Wie schaffe ich Mehrwert mit technischen Lésungen fir meinen Kunden? Wie mache ich Kundendemonstrationen, abgestimmt
auf die Ruhraufgabe in der Produktionsstatte meines Kunden? Wie erziele ich einen erfolgreichen Verkaufsabschluss und wie
gestalte ich ein innovatives Unternehmen mit?

Wenn Sie diese Fragen inspirieren und Lust darauf haben in einem Unternehmen zu arbeiten, bei dem Sie einen elementaren
Beitrag zur Entwicklung des Unternehmens leisten kdnnen, freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen. Fur unser Team in Ost-
Deutschland suchen wir einen Handelsvertreter, mit dem wir die ndchste Stufe in unserer Entwicklung in diesem spannenden
Geschéftsfeld erreichen werden.

Was sind lhre Aufgaben?

Sie sind als Handelsvertreter fur die Verkaufsentwicklung und technische Erarbeitung von Ruhrlésungen in Ost-Deutschland
verantwortlich. Bei der Betreuung von Neu- und Bestandskunden unterstltzt Sie unser Vertriebsteam in Kussaberg in Sud-
deutschland bei der Ausarbeitung von Angeboten und Auftrdgen. Gemeinsam mit uns entwickeln Sie proaktiv Geschaftsmog-
lichkeiten und sorgen in lhrer initiativen Rolle fur wertvolle Verkaufsabschltsse. Mit Inrem technischen Geschick stellen Sie die
Produkte fur konkrete Ruhraufgaben, auch anhand von Ruahrversuchen, vor. HierfGr werden Sie durch intensive Schulungen
und eine enge Einarbeitung optimal vorbereitet.

Was Sie mitbringen:

© Abgeschlossene Ausbildung oder Studium in einem technischen Beruf, vorzugsweise mit Weiterbildung im kaufmanni-
schen Bereich

Fundierte Erfahrung im Vertrieb von technisch anspruchsvollen Produkten vorzugsweise im Bereich Ruhrwerke
Stilsicheres Deutsch

MS Office Kenntnisse

Sorgfaltiges und selbststandiges Arbeiten im AuBendienst und im Home-Office

Ausgepragte Zuverlassigkeit und Einsatzbereitschaft, Kundenorientierung und Flexibilitat
Kommunikationstalent, rasche Auffassungsgabe und speditive, gewissenhafte und professionelle Arbeitsweise
Freude an der Beratung von Kunden am Telefon und vor Ort
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Was wir lhnen bieten:

ein starkes und innovatives Produktportfolio im Bereich der Ruhrtechnologie

ein vorhandener Kundenstamm in den Bereichen Pharma, Chemie, Farben und Lacke sowie Lebensmittelherstellung
Unterstltzung durch unseren Vertriebsinnendienst bei der Angebots- und Auftragserstellung

Unterstltzung durch unseren Technical Sales Manager bei strategischen Themen oder Kundenbesuchen

eine intensive Einarbeitungsphase mit Schulungen zu Produkten und Prozessen
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Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf lhre aussagekraftige Bewerbung. Senden Sie |hre vollstandigen
Bewerbungsunterlagen bitte vorzugsweise via E-Mail an < felix.ebner@viscojet.com.
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